
Herzlich 
Willkommen

„I Need a Dollar…if I share with you my story would 
you share your dollar with me?“ – Erfolgreiches

Fundraising für Engagierte und Freiwilligenagenturen

https://www.youtube.com/watch?v=nFZP8zQ5kzk
https://www.youtube.com/watch?v=nFZP8zQ5kzk


Vorstellung

www.dfrv.de     info@dfrv.de 

Aufgaben des Verbands sind:

• Wir stärken die Kultur des Gebens

• Vertretung der Interessen seiner Mitglieder gegenüber Politik, Verwaltung und Öffentlichkeit

• Förderung der Einhaltung ethischer Grundsätze in der Spendenwerbung mit dem Ziel des Schutzes 
der Spender und der seriösen Spendenorganisationen

• Förderung wissenschaftlicher Forschung und Dokumentation über das Spendenwesen

• Aus- und Weiterbildung von haupt- und ehrenamtlichen Mitarbeitern, die im Fundraising tätig sind

http://www.dfrv.de/
mailto:info@dfrv.de


Vita (Auszug)

Larissa M. Probst

• Hauptamt: Geschäftsführerin Deutscher Fundraising Verband e.V. (seit Oktober 2018)

• Geschäftsführerin der Stiftung Schüler Helfen Leben (2013-2017)

• Geschäftsführerin des Verbands Deutsche Privatschulen NRW / Freie Bildung & Service GmbH

• Seit 20 Jahren Unternehmerin im Bildungsmarketing

• Ehrenamt: Vorstand für Öffentlichkeitsarbeit bei Amnesty International DE (2009-2017)

• Kuratorium Stiftung Bildung

• Mitglied der Jury des Deutschen Engagement Preises ☺

https://www.linkedin.com/in/larissa-madeleine-probst-0a327113a/

https://www.linkedin.com/in/larissa-madeleine-probst-0a327113a/


Tipp #1: Spenden macht glücklich -
Spenden sammeln noch viel mehr ☺

Infos dazu:
https://www.dfrv.de/blog/2019/12/03/pressemitteilung-spenden-macht-gluecklicher-als-shoppen/



Tipp #2: Vom Aktionismus in das 
systematische Fundraising überleiten



Was bedeutet 
Fundraising?

• Nachhaltige Beziehungspflege

• Transparenz & Glaubwürdigkeit

• Bereitschaft zu investieren 

• Einbindung des Vorstands und 
Führungskräfte

• Management einer Organisation

• systematische Kommunikation 



Was bedeutet 
Fundraising?

https://www.dfrv.de/30-jahre-
deutscher-fundraising-

verband/



Welche Fundraisingmaßnahmen 
setzt ihr aktuell um?



Tipp #3: Fangt „klein“ an und übt  
Fundraising



Systematisches Fundraising 

Fundraising Systematisches Fundraising 

personenabhängig personenunabhängig

kurzfristig mittel- und langfristig

bedarfsorientiert kontinuierlich

aktionsgetrieben geplant

Einzelkämpfer in das Management integriert

intuitiv prozessgesteuert

persönlich persönlich und medial



Tipp #4: Fundraising ist Beziehungsarbeit



Tipp #5: Definiert eure
(Förderer-) Zielgruppe





Ihr

Mitglieder

Sparkassen

Familien

Vereine

Senior*innen

Wer ist von eurer Arbeit betroffen?

Wer profitiert von eurer Arbeit?



Tipp #6: Werdet den 
Erwartungen eurer Förderer*innen 

gerecht



Förderer, Mitglieder, 
Spender 

Eigener Nutzen

Kommunikation 

Transparenz 

Beziehungen 

Lösungen

Erwartungen von Förderer*innen

Engagement



Spender*innenmotive

• Eigene Betroffenheit

• Dramatische

Berichterstattung

• Sich bedeutend 

fühlen, verewigen

• Kulturelle Bilder vom

Helfen

• Transparenz – tätige

Hilfe zeigen

• Gerechtigkeitsgefühl 

und Empathie



#Tipp 7: Nutzt und pflegt euer Netzwerk!





Wer kennt wen?

Nennen Sie 5 relevante Kontakte, 
die Sie für die Projekte begeistern 
könnten!

Begründen Sie Ihre Auswahl? (z.B. 
Potential)

Wie erreicht man diesen Kontakt? 
(z.B. Brief, Veranstaltung)

1.

2.

3.

4.

5.



#Tipp 8: Nutzt und kreiert 
Kontaktgelegenheiten!



GivingTuesday – Aktionstag als Chance für neue Kooperationen

Bildquelle: https://twitter.com/GivingTuesday/status/1442216649826861060?s=20

Informationen zum GivingTuesday DE https://givingtuesday.de/
Informationen zum GivingTuesday weltweit  https://www.givingtuesday.org/

Der Deutsche Fundraising Verband e.V. 
unterstützt in einem Bündnis den 
#Givingtuesday u.a. mit dieser Aktionsplattform, 
in die ihr/Sie Aktivitäten eintragen 
könnt/können.

https://givingtuesday.de

Kontakt: Tari Çalışkan      caliskan@dfrv.de

#GivingTuesday - 28. November 2023
DER WELTWEITE TAG DES GEBENS

https://twitter.com/GivingTuesday/status/1442216649826861060?s=20
https://givingtuesday.de/
https://www.givingtuesday.org/


Online Spenden sammeln?

https://www.betterplace.org/de/projects/100015?utm_campaign=user_sha
re&utm_medium=ppp_stats&utm_source=Link
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Online Spenden sammeln?
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Welche Aktionstage oder Veranstaltungen passen zu euch?

Nennen Sie 5 relevante Aktionstage
oder mögliche Veranstaltungen

Begründen Sie Ihre Auswahl? (z.B. 
Potential)

Wie können Sie diese Gelegenheit 
nutzen?

1.

2.

3.

4.

5.



Tipp #9: Formuliert euren Case for 
Support – und erzählt eure Geschichte! 



#Tipp 10: Plant realistisch



Tipp #11: „Danke“ und 
Zuwendungsbestätigung – niemals 

vergessen



Fragen?



Gibt es schwierige Themen 
für Fundraising?

Ja, aber auch ganz kreative Lösungen!



Es macht unfassbar viel Spaß



Es macht unfassbar viel Spaß



Results

The success speaks for itself - within 24 hours, the campaign was trending on the BBC, 
Mashable and well known UK red top newspapers, plus further headlines included the 
following:

•They secured coverage on national websites including the BBC and newspapers like The 
Mirror and The Sun
•They secured coverage on the Ladbible Facebook page, gaining over 24m likes
•A total warned value coverage of NZ$7,811,128
•194 countries reached
•6051 cities reached
•4,390,842 video views at a cost per view of just $0.001

Most importantly, 86 per cent of men aged 15-39 in NZ were reached across the campaign 
period, with a 71 per cent increase in awareness that exercise helps prevent testicular 
cancer.





In den USA wird 
pro Kopf in etwa 
2,5 mal so viel 
gespendet.



Beispiel für die 
Kalkulation einer 
größeren Veranstaltung 
zum #GivingTuesday.

Hierfür werden einige 
Monate 
Vorbereitungszeit 
benötigt.



Weitere Links, Lektüre, Netzwerk, etc.

OHNE MOOS NIX  LOS?! FUNDRAISING UND FÖRDERMITTEL
8-teilige Webinarreihe der DSEE mit dem DFRV:

Gute Ideen brauchen gutes Geld. Soviel ist auch im Ehrenamt häufig klar. 
Doch woher nehmen? Welche Möglichkeiten gibt es als Verein oder 
ehrenamtliche Initiative, strukturiert Gelder und Unterstützung 
einzuwerben? Wie bereite ich meine Organisation darauf vor? Welche 
Werkzeuge unterstützen mich dabei? Unsere Online-Seminarreihe gibt 
Orientierung für alle, die im in Ehrenamt aktiv sind und für Ihre Ideen auf der 
Suche nach kreativer finanzieller Unterstützung sind.

https://www.dfrv.de/services/fundraising-einstieg/ 

Tolle Bücher: 
https://www.marita-haibach.de/buecher---
medien.html
https://www.urselmann.de/veroeffentlichungen/
https://www.digitales-fundraising.de/
https://www.agentur-
zielgenau.de/loesungen/fundraising-expedition/

Übersichten Förderung:
https://stiftungssuche.de/
https://foerder-lotse.de/Wunderbar zum Lernen und Inspiration

https://www.impulse-stiften.de/

https://www.skala-campus.org/

https://www.stifter-helfen.de/know-
how/webinare-non-profits

Fundraising Akademie
https://www.fundraisingakademie.de/startseite/ 

Übersicht Software/Spendentools:
https://www.dfrv.de/fundraising-
branche/fundraising-software-2/

https://www.dfrv.de/services/fundraising-einstieg/
https://www.marita-haibach.de/buecher---medien.html
https://www.urselmann.de/veroeffentlichungen/
https://www.digitales-fundraising.de/
https://www.agentur-zielgenau.de/loesungen/fundraising-expedition/
https://www.agentur-zielgenau.de/loesungen/fundraising-expedition/
https://stiftungssuche.de/
https://foerder-lotse.de/
https://www.impulse-stiften.de/
https://www.skala-campus.org/
https://www.stifter-helfen.de/know-how/webinare-non-profits
https://www.stifter-helfen.de/know-how/webinare-non-profits
https://www.fundraisingakademie.de/startseite/
https://www.fundraisingakademie.de/startseite/
https://www.dfrv.de/fundraising-branche/fundraising-software-2/
https://www.dfrv.de/fundraising-branche/fundraising-software-2/


Informationen zu Training, 
Terminen und Anmeldung 

finden Sie auf dieser Seite.
https://giving-

circle.de/training/
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Ihnen ist wirksames Spenden wichtig? Dann sind Sie hier richtig
Sie möchten spenden. Und Sie möchten sichergehen, dass Ihre Spende wirksam ist. Dann 
gründen Sie einen Giving Circle! Erfahren Sie, wie das funktioniert – mit dem Launchpad 
DACH Giving-Circle-Training! 

https://giving-circle.de/training/
https://giving-circle.de/training/


Vernetzen

Der Deutsche Fundraising Verband e.V. lädt 
Interessierte herzlich zu den Treffen der 
ehrenamtlichen Regional- und Fachgruppen sowie 
diverse andere Veranstaltungen ein.

Regionalgruppen: https://www.dfrv.de/ueber-
uns/fundraising-regional/

Fachgruppen:
https://www.dfrv.de/ueber-uns/fachgruppen/

Weitere Veranstaltungen:
https://www.dfrv.de/veranstaltungen/?kategorie=6
35&bundesland=&search=

Kostenfreies Infopaket:
https://www.dfrv.de/infopaket/
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https://www.dfrv.de/ueber-uns/fundraising-regional/
https://www.dfrv.de/ueber-uns/fundraising-regional/
https://www.dfrv.de/ueber-uns/fachgruppen/
https://www.dfrv.de/veranstaltungen/?kategorie=635&bundesland=&search
https://www.dfrv.de/veranstaltungen/?kategorie=635&bundesland=&search
https://www.dfrv.de/infopaket/
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